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1.1. Iepirkuma identifikācijas numurs
NIRI 2026/17 MI

1.2. Iepirkuma priekšmets un CPV kodi
1.2.1. Iepirkuma priekšmets ir “BioPhoT” platformas komandu komercializācijas un sadarbības partneru piesaiste Valsts pētījumu programmas "Biomedicīnas un fotonikas pētniecības platforma inovatīvu produktu radīšanai" (BioPhoT) (platformas Nr. IVPP - EM - Inovācija - 2024/1 - 0002) ietvaros, turpmāk tekstā „Pakalpojums”.

Piegādātājam ir jāveic Piegāde, atbilstoši Tehniskajās specifikācijās (II. Nodaļa) noteiktajām prasībām.
1.2.2. Galvenais CPV kods: 73000000-2.
Papildus CPV kods: 79400000-8.
1.2.3. Tehnisko specifikāciju aktualizācijas datums: 2026. gada 20. augustā.

1.3. Pasūtītājs
	Pasūtītāja nosaukums
	APP “Nacionālais pētniecības un inovāciju institūts”

	Adrese
	Aizkraukles iela 21, Rīga, LV -1006, Latvija

	Reģ. Nr.
	40900041720

	Kontaktpersona
	Artūrs Aksjonovs

	Tālruņa Nr.
	+371 67014884

	e-pasta adrese
	arturs.aksjonovs@niri.lv

	Darba laiks
	No 9.00 līdz 17.00



1.4. Konkursa nolikuma saņemšana
Iepirkuma nolikums ir brīvi pieejams elektroniskā formā. Nolikumu var brīvi lejupielādēt Elektronisko iepirkumu sistēmas e-konkursu apakšsistēmā https://www.eis.gov.lv.
Ja ieinteresētais piegādātājs pieprasa izsniegt iepirkuma procedūras dokumentus drukātā veidā, Pasūtītājs izsniedz nolikumu triju darbdienu laikā pēc tam, kad saņemts šo dokumentu pieprasījums, ievērojot nosacījumu, ka dokumentu pieprasījums iesniegts laikus pirms piedāvājumu iesniegšanas termiņa.

1.5. Iepirkuma metode
1.5.1. Iepirkuma metode ir iepirkums „Publisko iepirkumu likuma” (PIL) 9.panta kārtībā (turpmāk – Iepirkums), kas tiek organizēts saskaņā ar spēkā esošo „Publisko iepirkumu likumu”.
1.5.2. Iepirkuma rezultātā tiks slēgts viens iepirkuma līgums ar labāko piedāvājumu iesniegušo pretendentu saskaņā ar iepirkuma nosacījumiem.

1.6.  Piedāvājumu iesniegšana un atvēršana
1.6.1. Piedāvājuma iesniegšanas vieta un kārtība:
1.6.1.1. Piedāvājumi iesniedzami elektroniski Elektronisko iepirkumu sistēmas (www.eis.gov.lv, turpmāk tekstā – EIS) e-konkursu apakšsistēmā līdz piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām.
1.6.2. Piedāvājumu iesniegšanas termiņš ir norādīts Elektronisko iepirkumu sistēmā.
1.6.3. Piedāvājumu atvēršana notiks elektroniski. Publiska piedāvājumu atvēršana nav paredzēta. 
1.6.4. Pretendenti drīkst atsaukt, papildināt vai izdarīt labojumus iesniegtajā piedāvājumā pirms Nolikuma 1.6.2.punktā noteiktā termiņa.
1.6.5. Piedāvājuma papildinājumi, labojumi vai atsaukumi ir jāiesniedz EIS e-konkursu apakšsistēmā līdz 1.6.2.punktā norādītajam termiņam, attiecīgi to noformējot kā “PAPILDINĀJUMI”, “LABOJUMI” vai “ATSAUKUMS”.
1.6.6. Ja no Elektronisko iepirkumu sistēmas uzturētāja (Valsts reģionālās attīstības aģentūra) būs saņemts paziņojums par traucējumiem elektroniskās informācijas sistēmas darbībā, kuru dēļ nav iespējams iesniegt pieteikumus, pieteikumu iesniegšanas termiņš tiks pagarināts un Pasūtītājs pircēja profilā publicēs informāciju par pieteikumu iesniegšanas termiņa pagarināšanu. Ja no sistēmas uzturētāja būs saņemts paziņojums par traucējumiem elektroniskās informācijas sistēmas darbībā, kuru dēļ nav iespējams nodrošināt pieteikumu drošību, iepirkuma procedūra tiks pārtraukta.
1.7. Piedāvājuma spēkā esamība
1.7.1. Pretendenta iesniegtais piedāvājums ir spēkā, t.i., saistošs iesniedzējam ne mazāk kā 6 (sešus) mēnešus. Pretendenta, kurš atzīts par konkursa uzvarētāju, piedāvājums kļūst par līgumu sastāvdaļu.
1.7.2. Piedāvājuma spēkā esamības laikā pretendents nemaina sava piedāvājuma saturu un cenu.
1.8. Piedāvājuma nodrošinājums
Piedāvājuma nodrošinājums nav nepieciešams.

1.9. Piedāvājuma valoda
Konkursa Piedāvājumam, dokumentiem un korespondencei starp Pasūtītāju un Pretendentu, kas saistīta ar konkursa norisi, jābūt latviešu vai angļu valodā.

1.10. Piedāvājuma noformēšana
1.10.1. Piedāvājums tiek noformēts aizpildot EIS ievietotās formas piedāvājuma sagatavošanai un/vai teksta ievades laukus (kur tādi ir paredzēti) kā arī augšupielādējot sistēmā prasītos atlases un kvalifikācijas dokumentus.
1.10.2. Piedāvājumi iesniedzami elektroniski Elektronisko iepirkumu sistēmas (www.eis.gov.lv, turpmāk tekstā – EIS) e-konkursu apakšsistēmā ievērojot šādas Pretendenta izvēles iespējas:
1.10.2.1. Izmantojot EIS e-konkursu apakšsistēmas piedāvātos rīkus, aizpildot minētās sistēmas e‑konkursu apakšsistēmā šā iepirkuma sadaļā ievietotās formas;
1.10.2.2. Elektroniski aizpildāmos dokumentus elektroniski sagatavojot ārpus EIS e-konkursu apakšsistēmas un augšupielādējot sistēmas attiecīgajās vietnēs aizpildītas dokumentu formas, t.sk. ar formā integrētajiem failiem (šādā gadījumā pretendents ir atbildīgs par aizpildāmo formu atbilstību dokumentācijas prasībām un formu paraugiem);
1.10.3. Sagatavojot piedāvājumu, Pretendents ievēro, ka:
1.10.3.1. Pieteikuma dalībai konkursā, tehniskais un finanšu piedāvājums jāaizpilda tikai elektroniski, atsevišķā elektroniskā dokumentā, formātā, kas ir savietojams ar „MS Office” lietojumprogrammām; ja pretendentam nav šādu iespēju, tas var izvēlēties jebkuru citu plaši izplatītu un/vai brīvi publiski pieejamu datnes formātu.
1.10.3.2. Iesniedzot piedāvājumu, Pretendents to paraksta, izmantojot EIS iestrādāto paraksta rīku, vai elektronisko parakstu, kas atbilst Latvijas Republikas normatīvajiem aktiem par elektronisko dokumentu un elektroniskā paraksta statusu;
1.10.3.3. Citus dokumentus Pretendents pēc saviem ieskatiem ir tiesīgs iesniegt elektroniskā formā, gan parakstot ar EIS piedāvāto parakstu, gan parakstot ar drošu elektronisko parakstu.
1.10.4. Piedāvājums jāsagatavo tā, lai nekādā veidā netiktu apdraudēta EIS e-konkursu apakšsistēmas darbība un nebūtu ierobežota piekļuve piedāvājumā ietvertajai informācijai, tostarp piedāvājums nedrīkst saturēt datorvīrusus un citas kaitīgas programmatūras vai to ģeneratorus. Ja piedāvājums saturēs kādu no šajā punktā minētajiem riskiem, tas netiks izskatīts.
1.10.5. Piedāvājumu paraksta Pretendenta vadītājs vai tā pilnvarota persona.
1.10.6. Ja piedāvājumu iesniedz personu grupa vai personālsabiedrība, piedāvājumā norāda personu, kas konkursā pārstāv attiecīgo personu grupu vai personālsabiedrību un ir pilnvarota parakstīt ar konkursu saistītos dokumentus. Attiecīgais pilnvarojums jāpievieno piedāvājuma dokumentiem.
1.10.7. Dalībai iepirkuma procedūrā tiks pieņemti un vērtēti tikai EIS e-konkursu apakšsistēmā iesniegtie piedāvājumi. Ārpus EIS e-konkursu apakšsistēmas iesniegtie piedāvājumi tiks atzīti par neatbilstoši iesniegtiem un tiks atgriezti to iesniedzējiem.

1.11.  Cita informācija
1.11.1. Ja pretendentam ir jautājumi vai papildu informācijas pieprasījumi par konkursa nolikuma prasībām, tehniskajām specifikācijām vai nolikumam pievienoto iepirkuma līguma projektu (ja attiecināms), tie iesniedzami Iepirkumu komisijai, nosūtot tos EIS e-konkursu apakšsistēmā.
Ja no Pretendenta ir saņemts rakstisks jautājums kādā no minētajiem veidiem, Pasūtītājs triju darba dienu laikā, bet ne vēlāk kā četras dienas pirms piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām, sagatavo rakstisku atbildi un kopā ar uzdoto jautājumu (nenorādot iesniedzēju) to publicē arī Pasūtītāja profilā EIS e-konkursu apakšsistēmā.
1.11.2. Saskaņā ar „Publisko iepirkumu likuma” 9.panta sesto daļu, un ievērojot, ka visa iepirkuma dokumentācija ir brīvi pieejama elektroniskā formā, pretendenti paši ir atbildīgi par to, lai laikus iepazītos ar IUB tīmekļvietnē vai Pasūtītāja profilā EIS e-konkursu apakšsistēmā publicēto informāciju ar atbildēm uz ieinteresēto piegādātāju jautājumiem (ja tādi ir tikuši uzdoti).
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1.12. Piedāvājumu skaits
Pretendents var iesniegt vienu piedāvājumu par visu iepirkuma apjomu saskaņā ar Tehnisko specifikāciju.

1.13. Piedāvājuma varianti
Šajā iepirkumā piedāvājuma variantu iesniegšana nav paredzēta.


1.14. Līguma slēgšanas nosacījumi
1.14.1. Tiks slēgts viens iepirkuma līgums ar vienu pretendentu par visu iepirkuma apjomu.
1.14.2. Līgumā ir paredzēta iespēja veikt grozījumus PIL atļautajos gadījumos.

1.15. Līguma izpildes vieta
Līguma izpildes vieta saskaņā ar pretendenta piedāvājumu.

1.16. Līguma izpildes termiņš
1.16.1. Pakalpojumu plānots īstenot laika periodā no iepirkuma līguma noslēgšanas (ne vēlāk kā 2026. gada 1. oktobrī) līdz 2026. gada 30. novembrim. 
1.17. Līguma summa.
1.17.1. Pakalpojuma sniegšanai pieejamais maksimālais finansējums ir 41 999,99 EUR (bez PVN).
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1.18. Nosacījumi Pretendenta dalībai iepirkumā
1.18.1. Konkursā var piedalīties jebkura persona vai personu apvienība no jebkuras valsts, kura ir reģistrēta likumā noteiktajā kārtībā un kura atbilst Nolikumā izvirzītajām prasībām.
1.18.2. Pasūtītājs var prasīt, lai personu apvienība, attiecībā uz kuru pieņemts lēmums slēgt iepirkuma līgumu, pēc savas izvēles izveidojas atbilstoši noteiktam juridiskam statusam vai noslēdz sabiedrības līgumu, vienojoties par apvienības dalībnieku atbildības sadalījumu, ja tas nepieciešams iepirkuma līguma noteikumu sekmīgai izpildei.
1.19. Pretendentu izslēgšanas nosacījumi
1.19.1. Pasūtītājs pretendentu, kuram būtu piešķiramas iepirkuma līguma slēgšanas tiesības, izslēdz no dalības iepirkumā jebkurā no PIL 9.panta astotajā daļā minētajiem gadījumiem vai Starptautisko un Latvijas Republikas nacionālo sankciju likuma 11.1 panta pirmajā daļā minētajos gadījumos.
1.19.2. [bookmark: _Ref22027866]PIL 9.panta astotajā daļā minētie izslēgšanas gadījumi tāpat attiecas uz PIL 42. panta trešajās daļas 1., 2. un 3. punktā minētajām personām.
1.19.3. Pasūtītājs izmantos tiesības neattiecināt PIL 42. panta otrās daļas 1., 2. un 3. punktā minētos izslēgšanas iemeslus uz personām, kurām pretendentā ir izšķirošā ietekme uz līdzdalības pamata normatīvo aktu par koncerniem izpratnē, un PIL 42. panta otrās daļas 1., 2. un 11. punktā minētos izslēgšanas iemeslus uz pretendenta patieso labuma guvēju.
1.19.4. Saskaņā ar Eiropas Komisijas Padomes Regulas (ES) 22/576, ar kuru groza Regulu (ES) Nr. 833/2014 par ierobežojošiem pasākumiem saistībā ar Krievijas darbībām, kas destabilizē situāciju Ukrainā 5.k pantā noteikto, sekojošām personām ir aizliegts piešķirt jebkādus publiskus līgumus:
1.19.4.1. Krievijas valstspiederīgais vai fiziska vai juridiska persona, vienība vai struktūra, kas veic uzņēmējdarbību Krievijā;
1.19.4.2. juridiska persona, vienība vai struktūra, kuras īpašumtiesības vairāk nekā 50 % apmērā tieši vai netieši pieder 3.3.10.1. apakšpunktā minētajai vienībai;
1.19.4.3. fiziska vai juridiska persona, vienība vai struktūra, kas darbojas kādas 3.3.10.1. vai 3.3.10.2. apakšpunktā minētās vienības vārdā vai saskaņā ar tās norādēm.
1.20. Kvalifikācijas prasības
Pakalpojuma sniedzējam jāatbilst vismaz sekojošām prasībām:
1.20.1. Pieredze tehnoloģiju komercializācijas, zinātņietilpīgu jaunuzņēmumu attīstības vai inovāciju atbalsta programmu īstenošanā  -  pēdējo 3 gadu laikā vismaz 2 salīdzināmi pakalpojumi.
1.20.2. Pieredze strukturētu sadarbības vai tīklošanās iniciatīvu organizēšanā;
1.20.3. Pieredze darbā ar zinātniskajām organizācijām, pētniecības rezultātiem, zinātņietilpīgām tehnoloģijām vai zinātņietilpīgiem jaunuzņēmumiem
1.20.4. Spēja nodrošināt pakalpojuma īstenošanai nepieciešamo ekspertīzi visā pakalpojuma izpildes laikā (jāiesniedz komandas un/vai pakalpojuma sniegšanas modeļa apraksts, kas nodrošinātu pilnīgu pakalpojuma īstenošanu).
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1.21. Pretendentu atlases dokumenti
1.21.1. Pretendenta pieteikums dalībai konkursā, kas apliecina Pretendenta apņemšanos veikt Pakalpojumu saskaņā ar nolikuma prasībām. Pieteikumu paraksta persona vai personas, kas ir pilnvarotas to darīt uzņēmuma vārdā. Katras personas parakstam jābūt atšifrētam (jānorāda pilns vārds, uzvārds un ieņemamais amats).
1.21.2. Pieteikumu dalībai konkursā sagatavo atbilstoši pievienotajai formai. Skatīt nolikuma III nodaļas Forma Nr. 1.
1.21.3. Ja Pretendents ir reģistrēts vai pastāvīgi dzīvojošs ārvalstī, tam jāiesniedz sekojoši dokumenti:
1.21.3.1. reģistrācijas valsts uzņēmējdarbības reģistra izdotas reģistrācijas apliecības kopija;
1.21.3.2. reģistrācijas valsts uzņēmējdarbības reģistra izziņa par Pretendenta amatpersonām, kurām ir paraksta tiesības.
1.21.4. Ja Pretendenta reģistrācijas valstī neizsniedz 4.1.3. punktā minētos dokumentus, Pretendents ir tiesīgs iesniegt cita veida pierādījumus par reģistrācijas faktu un paraksttiesīgajām amatpersonām saskaņā ar savas reģistrācijas valsts normatīvo aktu prasībām.
1.21.5. Informācija par Pretendenta piesaistītajiem apakšuzņēmējiem un/vai personām uz kuru iespējām pretendents balstās (ja tādas tiek piesaistītas) saskaņā ar Nolikuma III nodaļas Formu Nr. 4., kur norādīts personas nosaukums, kontaktpersona, apakšuzņēmējam paredzēto darbu īss apraksts un proporcionālais apjoms vai veids, kā līguma izpildē piedalīsies persona uz kuras iespējām pretendents balstās. Piesaistītās personas iesniedz rakstisku apliecinājumu par gatavību piedalīties līguma izpildē.
1.21.6. Papildus prasības Pretendentam, ja Pretendents ir personu apvienība vai grupa:
1.21.6.1.  Katra dalībnieka līdzdalības apjomam (t.i., līguma daļai, ko plānots nodot attiecīgā dalībnieka izpildei) jābūt skaidri norādītam iesniegtajā piedāvājumā;
1.21.6.2.  Kopīgais Pieteikums par dalību iepirkuma procedūrā jāparaksta katram personu apvienības dalībniekam vai arī visu personu apvienības dalībnieku pilnvarotai personai.
1.22. Pretendentu, kam būtu piešķiramas līguma slēgšanas tiesības, izslēgšanas nosacījumu izvērtēšanai nepieciešamie dokumenti.
1.22.1. Pirms lēmuma par iepirkuma rezultātiem pieņemšanas Iepirkumu komisija, lai izvērtētu pretendentu saskaņā ar PIL 9.panta astotās daļas nosacījumiem, rīkojas saskaņā ar PIL 9.panta devīto daļu.
1.22.2. Ja pretendents reģistrēts ārvalstī (vai tā pastāvīgā dzīvesvieta atrodas ārvalstī), tam jāiesniedz attiecīgās valsts kompetentās institūcijas izziņu, kas apliecina, ka uz pretendentu (un personām, uz kuru iespējām pretendents balstās, lai apliecinātu, ka tā kvalifikācija atbilst iepirkuma prasībām – ja attiecināms) neattiecas PIL 9.panta astotajā daļā noteiktie gadījumi.
1.22.3. Lai pārbaudītu, vai pretendents nav izslēdzams no dalības iepirkuma procedūrā Pasūtītājs, saskaņā ar Starptautisko un Latvijas Republikas nacionālo sankciju likuma 11.1.panta nosacījumiem Pasūtītājs ziņas par Latvijas Republikā reģistrētu pretendentu un apakšuzņēmēju iegūst no Latvijas Republikas Uzņēmumu reģistra normatīvajos aktos noteiktajā kārtībā.
1.22.4. Pasūtītājs, attiecībā uz ārvalstī reģistrētu šā panta pirmajā daļā minēto pretendentu un Starptautisko un Latvijas Republikas nacionālo sankciju likuma 11.1.panta otrajā daļā minēto apakšuzņēmēju, nosakot informācijas sniegšanas termiņu, ne īsāku par 10 darbdienām pēc pieprasījuma izsniegšanas vai nosūtīšanas dienas, pieprasa, lai tie iesniedz attiecīgās ārvalsts kompetentās institūcijas izziņu, kurā norādītas šā panta pirmajā un otrajā daļā paredzētajai pārbaudei nepieciešamās ziņas par pretendentu un apakšuzņēmēju, tai skaitā ziņas par šāda pretendenta un apakšuzņēmēja patieso labuma guvēju vai ziņas par to, ka patieso labuma guvēju noskaidrot nav iespējams. Ja šāda izziņa netiek izsniegta, minēto dokumentu var aizstāt ar zvērestu vai, ja zvēresta došanu attiecīgās valsts normatīvie akti neparedz, — ar paša pretendenta vai šā panta otrajā daļā minētā apakšuzņēmēja apliecinājumu kompetentai izpildvaras vai tiesu varas iestādei, zvērinātam notāram vai kompetentai attiecīgās nozares organizācijai to reģistrācijas valstī. Pasūtītājs likuma 11.1.panta pirmajā un otrajā daļā paredzētajai pārbaudei nepieciešamās ziņas attiecībā uz ārvalstī reģistrētu pretendentu vai apakšuzņēmēju var iegūt arī patstāvīgi.
1.23. Pretendentu kvalifikācijas dokumenti
1.23.1. Lai apliecinātu atbilstību izvirzītajām kvalifikācijas prasībām, Pretendents piedāvājumā iesniedz aprakstu par atbilstību katrai no 3.3.1. līdz 3.3.4. punktos noteiktajām prasībām, norādot īstenotās iniciatīvas, to īstenošanas periodu, pasūtītāju (ja attiecināms), īsu aprakstu un pretendenta lomu to īstenošanā.
1.24. Tehniskais un Finanšu piedāvājums
1.24.1. Tehnisko piedāvājumu sagatavo saskaņā ar Tehniskajās specifikācijās (II Nodaļa) noteiktajām prasībām. Tehnisko piedāvājumu Pretendents sagatavo atbilstoši Nolikuma III Nodaļas „Formas piedāvājuma sagatavošanai” Formai Nr. 2.
1.24.2. Pretendents var brīvi pievienot piedāvājumam papildus materiālus par piedāvāto pakalpojumu.
1.24.3. Pretendents gadījumos, kad iepirkuma Nolikuma Tehniskajās specifikācijās ir norādīti konkrēti materiāli, tehniskie risinājumi vai standarti, gatavojot tehnisko piedāvājumu var izvēlēties piedāvāt norādītos vai ekvivalentus materiālus, tehniskos risinājumus vai standartus.
1.24.4. Piegādātājs norāda tās piedāvājuma daļas, kuras satur komercnoslēpumu (ja attiecināms).

1.25. Finanšu piedāvājums.
1.25.1. Finanšu piedāvājumu sagatavo, ņemot vērā Tehniskajās specifikācijās noteikto sniedzamo pakalpojumu apjomu un raksturojumu atbilstoši Finanšu piedāvājuma formai (Nolikuma III Nodaļas Forma Nr. 3).
1.25.2. Finanšu piedāvājumā cenas norāda EUR, atsevišķi norādot cenu bez pievienotās vērtības nodokļa, piemērojamo PVN (atbilstošā proporcijā) un cenu ar PVN. Finanšu piedāvājumā jābūt atšifrētām vienību cenām.
1.25.3. Finanšu piedāvājumā preču vienības cenās jābūt iekļautām visām izmaksām, tai skaitā:
· Pakalpojuma sniegšanas izdevumiem norādītajās adresēs;
· tehniskā nodrošinājuma izmaksām;
· citām nodokļu izmaksām, izņemot pievienotās vērtības nodokļa izmaksas, ar ko tiek aplikta pakalpojumu sniegšana;
· transporta, uzturēšanās (viesnīcu) izmaksām, dienas naudām (ja nepieciešams);
· un citām ar pakalpojumu sniegšanu saistītajām izmaksām.
1.25.4. Pretendenta piedāvātajām vienību cenām jābūt nemainīgām visā līguma izpildes laikā.
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1.26. Piedāvājumu noformējuma, pretendentu atlases un kvalifikācijas dokumentu pārbaude
Piedāvājuma noformējuma, pretendentu atlases un kvalifikācijas dokumentācijas un Tehnisko un Finanšu piedāvājumu atbilstības vērtēšanu veic Iepirkumu komisija slēgtā komisijas sēdē.

1.27. Piedāvājuma izvēles kritēriji
1.27.1. Iepirkumu komisija izvēlas saimnieciski visizdevīgāko piedāvājumu, kas atbilst Nolikuma prasībām un Tehniskajām specifikācijām ar nosacījumu, ka Pretendents atbilst pretendentu atlases un kvalifikācijas prasībām.

1.27.2. Saimnieciski visizdevīgākā piedāvājuma izvēles kritēriji šajā iepirkumā ir sekojoši:
1.27.2.1. Par saimnieciski izdevīgāko piedāvājumu tiks atzīts piedāvājums, kas būs saņēmis visvairāk punktu saskaņā ar šajā nolikumā iekļautajiem punktu piešķiršanas kritērijiem.
1.27.3. Punktu piešķiršanas kritēriji ir sekojoši:
	Nr.
	Vērtēšanas kritērijs
	Maksi-mālais punktu skaits
	Punktu piešķiršanas metodika

	

	
K1
	
Pakalpojuma īstenošanas metodoloģija
	
20

	
Vērtē: vai pretendents ir izpratis uzdevuma loģiku kopumā un vai piedāvātā pieeja ir savstarpēji saskaņota  - no PIP portfeļa analīzes līdz noslēguma ziņojumam.
Iesniedzamā informācija: pakalpojuma īstenošanas metodoloģijas apraksts; posmu secība ar termiņiem; pieeja PIP komercializācijas scenāriju identificēšanai; risku apraksts un to novēršanas pasākumi; pasūtītāja un pretendenta lomu sadalījums; saskaņošanas un atskaitīšanās kārtība.


Piešķiramo punktu skaitu aprēķina saskaņā ar šādiem kritērijiem, ņemot vērā pretendenta tehniskajā piedāvājumā sniegto aprakstu:

PK1 = (a / 6)*20, kur 
20 – maksimāli iespējamais punktu skaits;
a – piedāvājumam piešķirtās balles;
PK1 – attiecīgā piedāvājuma iegūtie punkti.


0 balles: Metodoloģija nav aprakstīta vai atkārto tehniskās specifikācijas tekstu bez pretendenta pieejas izklāsta. Nav laika grafika.

2 balles: Aprakstīti pakalpojuma posmi un iesniegts laika grafiks. Pieeja komercializācijas scenāriju identificēšanai aprakstīta vispārīgi, bez kritērijiem. Riski nav identificēti vai norādīti bez novēršanas pasākumiem. Lomu sadalījums ar pasūtītāju nav noteikts.

4 balles: Aprakstīti visi posmi ar konkrētiem termiņiem un nodevumiem. Norādīti kritēriji, pēc kuriem katram PIP tiks noteikts prioritārais komercializācijas scenārijs. Identificēti vismaz 3 būtiski riski ar novēršanas pasākumiem. Noteikts lomu sadalījums ar pasūtītāju un atskaitīšanās kārtība.

6 balles: Papildus 4 punktu līmenim: metodoloģija ņem vērā PIP atšķirīgo gatavības līmeni un paredz diferencētu rīcību projektiem, kuri nav gatavi tiešai partneru piesaistei. Aprakstīta rīcība ar konfidenciālu informāciju un nepublicētiem pētniecības rezultātiem pirms sesijām. Grafiks ietver rezerves risinājumus, ja partneru piesaiste noris lēnāk nekā plānots.



	
K2
	
Pieeja komercializācijas partneru identificēšanai un piesaistei
	
25
	
Vērtē: vai pretendents spēj reāli piesaistīt 45 atbilstošus partnerus, no kuriem vismaz 50% starptautiski, pieejamā laika ietvarā. Šis ir uzdevums ar lielāko ietekmi uz pozitīvu aktivitātes iznākumu, tāpēc kritērijam noteikts lielākais svars.
Iesniedzamā informācija: partneru avotu apraksts; partneru atlases un kvalifikācijas kritēriji; uzrunāšanas process un kanāli; piesaistes laika grafiks; pieeja starptautisko partneru īpatsvara nodrošināšanai; partneru uzskaites kārtība; rīcība atteikumu gadījumā. 1–2 konkrēti piemēri no iepriekš īstenotām līdzīgām komercializācijas vai matchmaking iniciatīvām, norādot sasniegtos komercializācijas rezultātus.


Piešķiramo punktu skaitu aprēķina saskaņā ar šādiem kritērijiem, ņemot vērā pretendenta tehniskajā piedāvājumā sniegto aprakstu:

PK2 = (a / 6)*25, kur 
25 – maksimāli iespējamais punktu skaits;
a – piedāvājumam piešķirtās balles;
PK2 – attiecīgā piedāvājuma iegūtie punkti.


0 balles: Pieeja nav aprakstīta vai aprobežojas ar apgalvojumu, ka partneri tiks piesaistīti. Nav norādīti partneru avoti.

2 balles: Norādīti partneru avotu veidi (tīkli, datubāzes, asociācijas) un uzrunāšanas kanāli. Nav pamatots, kā tiks sasniegts starptautisko partneru īpatsvars. Nav piesaistes laika grafika. Nav aprakstīti partneru atlases kritēriji.

4 balles: Norādīti konkrēti partneru avoti ar nosaukumiem (piem., konkrēti klasteri, tehnoloģiju pārneses tīkli, industrijas asociācijas, esošie kontakti). Aprakstīti partneru atbilstības kritēriji un to pārbaude. Iesniegts piesaistes laika grafiks ar starpposmiem. Pamatots, kā tiks nodrošināts starptautisko partneru īpatsvars.

6 balles: Papildus 4 punktu līmenim: partneru piesaistes pieeja ir diferencēta atbilstoši atšķirīgiem komercializācijas scenārijiem (licencēšana, jaunuzņēmums, kopizstrāde, pilotprojekts) un biomedicīnas / fotonikas jomu specifikai. Aprakstīts, kā tiks pārbaudīta partnera reālā ieinteresētība pirms sesijas plānošanas. Aprakstīta rīcība atteikumu gadījumā un partneru rezerves loks. Norādīts, kādā formā partneru reģistrs tiks nodots pasūtītājam. Iesniegtie piemēri demonstrē konkrētus sasniegtus komercializācijas rezultātus (piemēram, licences līgums, pilotprojekts, izveidots spin-off vai piesaistīta investīcija).



	
K3
	
Pieeja sadarbības procesa organizēšanai un PIP komandu sagatavošanai  
	
15
	
Vērtē: vai sesijas dos saturisku rezultātu, nevis tikai izpildīs skaitlisko rādītāju.
Iesniedzamā informācija: sesiju formāts un ilgums; projektu - partneru savietošanas pieeja; PIP komandu sagatavošanas pasākumi; sesiju norises un moderācijas apraksts; rezultātu dokumentēšanas kārtība; hibrīdformāta tehniskais risinājums.


Piešķiramo punktu skaitu aprēķina saskaņā ar šādiem kritērijiem, ņemot vērā pretendenta tehniskajā piedāvājumā sniegto aprakstu:

PK3 = (a / 6)*15, kur 
15 – maksimāli iespējamais punktu skaits;
a – piedāvājumam piešķirtās balles;
PK3 – attiecīgā piedāvājuma iegūtie punkti.


0 balles: Sesiju organizēšanas pieeja nav aprakstīta vai norādīts tikai plānotais sesiju skaits.

2 balles: Aprakstīts sesiju formāts un plānošanas kārtība. Savietošana ar partneriem aprakstīta vispārīgi.  Rezultātu dokumentēšana nav aprakstīta vai aprobežojas ar dalībnieku uzskaiti.

4 balles: Aprakstīti sesiju veidi ar norādītu minimālo ilgumu un mērķi. Aprakstīta projektu - partneru savietošanas metodika. Aprakstīta rezultātu fiksēšanas kārtība ar konkrētu nodevumu par katru sesiju. Aprakstīts hibrīdformāta tehniskais risinājums.

6 balles: Papildus 4 punktu līmenim: nošķirtas īsās iepazīšanās sarunas un padziļinātās sesijas ar atšķirīgu sagatavošanas apjomu, un norādīts plānotais padziļināto sesiju skaits. Aprakstīts, kā pēc katras sesijas tiek novērtēta sadarbības perspektīva un pieņemts lēmums par turpmāko rīcību.



	
K4
	
Pakalpojuma izpildē iesaistītā komanda
	
10
	
Vērtē: vai piedāvātie speciālisti reāli spēs izpildīt uzdevumu norādītajā periodā. Vērtē konkrētajam uzdevumam piedāvāto komandas sastāvu, lomas un noslodzi, nevis pretendenta vispārējo pieredzi (tā tiek pārbaudīta kvalifikācijas atlasē un vērtēšanā netiek dublēta).
Iesniedzamā informācija: komandas sastāvs ar vārdiem un lomām; katra speciālista uzdevumi; plānotais darba stundu apjoms katrai lomai; kontaktpersona; aizvietošanas kārtība; personu apvienības gadījumā  - pienākumu sadalījums starp dalībniekiem.

Piešķiramo punktu skaitu aprēķina saskaņā ar šādiem kritērijiem, ņemot vērā pretendenta tehniskajā piedāvājumā sniegto aprakstu:

PK4 = (a / 6)*10, kur 
10 – maksimāli iespējamais punktu skaits;
a – piedāvājumam piešķirtās balles;
PK4 – attiecīgā piedāvājuma iegūtie punkti.


0 balles: Komanda nav norādīta vai norādīts tikai pretendenta nosaukums bez lomu sadalījuma.

2 balles: Norādīti komandas locekļi un vispārīgas lomas. Nav norādīts plānotais darba apjoms. Nav noteikta kontaktpersona.

4 balles: Norādīti komandas locekļi, katra loma un konkrētie uzdevumi pakalpojuma posmos. Norādīts plānotais darba stundu apjoms katrai lomai. Noteikta kontaktpersona saziņai ar pasūtītāju. Personu apvienības gadījumā skaidri sadalīti pienākumi.

6 balles: Papildus 4 punktu līmenim: komandas sastāvs sedz visas nepieciešamās kompetences, tostarp starptautisko partneru piesaisti un komercializācijas dokumentu sagatavošanu, un norādīts, kurš speciālists atbild par katru no tām. Norādīta speciālistu pieejamība laika periodā (piem., noslodze mēnesī) un aizvietošanas kārtība prombūtnes gadījumā.



	
	
	
	
Noraidīšanas slieksnis: ja piedāvājums kaut vienā no kritērijiem K1 - K4 saņem 0 punktu, piedāvājums tiek noraidīts kā neatbilstošs.


	
K5
	
Kopējā piedāvājuma cena EUR bez PVN.
	
30

	
Kritērijs K5
Piedāvājumam ar viszemāko kopējo cenu EUR bez PVN tiek piešķirts maksimālais punktu skaits: 30 punkti.

Pārējo piedāvājumu punkti par kopējo piedāvāto cenu tiek aprēķināti pēc formulas:
PK5 = (a / b)*30, kur 
30 – maksimāli iespējamais punktu skaits;
a – viszemākā piedāvātā kopējā cena (EUR bez PVN);
b – piedāvātā kopējā cena attiecīgajā piedāvājumā (EUR bez PVN), kuram aprēķina punktus;
PK5 – attiecīgā piedāvājuma iegūtie punkti.


Piedāvājums, kura cena pārsniedz 41 999,99 EUR bez PVN, tiek noraidīts.


	
	
	
	

	
	Maksimālais punktu skaits, KOPĀ:
	
100
	



1.27.4. Vērtējot cenu, komisija ņem vērā piedāvājumu kopējo cenu bez pievienotās vērtības nodokļa. Ja finanšu piedāvājumā konstatēta aritmētiskā kļūda, iepirkumu komisija kļūdas labo.
1.27.5. Par visiem aritmētisko kļūdu labojumiem iepirkumu komisija 3 darba dienu laikā paziņo Pretendentam, kura piedāvājumā labojumi izdarīti.  Iepirkumu komisija turpina vērtēt labotos piedāvājumus ņemot vērā izdarītos labojumus.

1.28. Piedāvājuma izvēle gadījumā, ja vismaz divu Piegādātāju piedāvājumu vērtējums ir vienāds
1.28.1. Ja atverot iesniegtos piedāvājumus tiks konstatēts, ka vismaz divu pretendentu piedāvājumu novērtējums ir vienāds, Iepirkumu komisija izvēlēsies to piedāvājumu, kurš būs labāks pēc kāda no sekojošiem kritērijiem (vērtējot kritērijus pa vienam, tādā kārtībā, kādā tie uzskaitīti; ja piedāvājumi pēc pirmā kritērija ir vienādi, tad tiek vērtēts nākamais kritērijs, utt.,):
1.28.1.1. Augstāks vērtējums kritērijā K2;
1.28.1.2. Augstāks vērtējums kritērijā K1.
1.28.2. Ja nevienā no iepriekš uzskaitītajiem veidiem nebūs iespējams izvēlēties labāko piedāvājumu, tiks rīkota izloze. Ieinteresētajiem pretendentiem tiks dota iespēja piedalīties izlozē.
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1.29. Datu pārzinis
1.29.1. Konkrētā iepirkuma ietvaros personas datu pārzinis ir Atvasināta publiska persona “Nacionālais pētniecības un inovāciju institūts”.
1.30. Datu apstrādes pamats
1.30.1. Personas datu apstrādes juridiskais pamats ir Vispārīgās datu aizsardzības regulas 6.panta 1.punkta (a), (c) un (f) apakšpunkti. Pasūtītāja leģitīmā interese šajā gadījumā ir iepirkuma mērķu sasniegšana noslēdzot iepirkuma līgumu par attiecīgo iepirkuma priekšmetu.
1.30.2. Informējam, ka pretendentu izvērtēšanas ietvaros Pasūtītājs patstāvīgi var veikt personas datu iegūšanu pamatojoties uz Publisko iepirkumu likumu (PIL) un Starptautisko un Latvijas Republikas nacionālo sankciju likumu kā arī citiem normatīvajiem aktiem, kas regulē publiskos iepirkumus un/vai uzņēmējdarbības vidi šajos aktos noteiktajā apjomā un kārtībā.
1.30.3. Informējam, ka personas datu sniegšana ir nepieciešama, lai Pasūtītājs varētu veikt pilnvērtīgu pretendentu un pretendentu iesniegtā piedāvājuma vērtēšanu. Personas datu nesniegšana var būtiski ietekmēt pretendenta un tā iesniegtā piedāvājuma vērtējumu, var būt pamats pretendenta izslēgšanai no iepirkuma vai pretendenta piedāvājuma atzīšanu par neatbilstošu prasībām. 
1.31. Personas datu apstrāde, glabāšana un nodošana trešajām pusēm
1.31.1. Pasūtītājs iepirkumā iesniegtos personas datus apstrādās, iepirkuma dokumentu glabās un personas datus nodos Iepirkumu uzraudzības birojam un/vai Eiropas Savienības Oficiālajam Vēstnesim un/vai Centrālajai finanšu un līgumu aģentūrai un/vai citām Eiropas Savienības fondu vadībā iesaistītājām iestādēm un/vai Administratīvajai rajona tiesai atbilstoši Publisko iepirkuma likumā, Eiropas Savienības fondu vadību regulējošos tiesību aktos, Eiropas Parlamenta un Padomes 2016. gada 27. aprīļa Regulā (ES) 2016/679 “Par fizisku personu aizsardzību attiecībā uz personas datu apstrādi un šādu datu brīvu apriti” un citos normatīvajos aktos noteiktajām prasībām.
1.32. Datu subjektu tiesības
1.32.1. Datu subjektiem ir tiesības pieprasīt pārzinim piekļuvi datu subjekta personas datiem un to labošanu vai dzēšanu, vai apstrādes ierobežošanu attiecībā uz datu subjektu, vai tiesības iebilst pret apstrādi, kā arī tiesības uz datu pārnesamību, kā arī tiesības jebkurā brīdī atsaukt piekrišanu, neietekmējot tādas apstrādes likumīgumu, kuras pamatā ir pirms atsaukuma sniegta piekrišana un tiesības iesniegt sūdzību uzraudzības iestādei (Datu valsts inspekcijai, http://www.dvi.gov.lv).
1.32.2. Detalizēti ar kārtību, kādā Pasūtītājs organizē personas datu apstrādi var iepazīties Pasūtītāja tīmekļvietnē esošajā privātuma politikā http://www.niri.lv/privatuma-politika/.
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2.1. Nolikuma pielikumi:
2.1.1. Šim nolikumam nav pievienoti pielikumi.

2.2. Iepirkuma Nolikuma III nodaļā atrodamas sekojošas formas piedāvājuma sagatavošanai:
2.2.1. Pieteikums dalībai iepirkumā (Forma Nr. 1);
2.2.2. Tehniskā piedāvājuma forma (Forma Nr. 2);
2.2.3. Finanšu piedāvājuma forma (Forma Nr. 3);
2.2.4. Forma informācijai par partneriem un apakšuzņēmējiem (Forma Nr. 4).
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Tehnisko piedāvājumu Pretendentam jāsagatavo atbilstoši Tehniskajai specifikācijai.

Pasūtītājs
APP Nacionālā pētniecības un inovāciju institūts, Aizkraukles 21, Rīga LV-1006, Latvija

Piegādes apraksts
Iepirkuma priekšmets ir “BioPhoT” platformas komandu komercializācijas un sadarbības partneru piesaiste Valsts pētījumu programmas "Biomedicīnas un fotonikas pētniecības platforma inovatīvu produktu radīšanai" (BioPhoT) (platformas Nr. IVPP - EM - Inovācija - 2024/1 - 0002) ietvaros, turpmāk tekstā „Pakalpojums”.

Izpildītājam ir jāveic pakalpojuma izpilde, atbilstoši Tehniskajās specifikācijās (II. Nodaļa) noteiktajām prasībām.


Pakalpojuma izpildes nosacījumi
Pakalpojuma izpilde veicama tādā laikā pēc iepirkuma līguma noslēgšanas, kas norādīts iepirkuma Nolikumā vai tehniskajā specifikācijā.






[bookmark: _Toc238582921]TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA


Iepirkums “BioPhoT” komandu komercializācijas un sadarbības partneru piesaistei

Valsts pētījumu programmas "Biomedicīnas un fotonikas pētniecības platforma inovatīvu produktu radīšanai" (BioPhoT) (platformas Nr. IVPP - EM - Inovācija - 2024/1 - 0002) ietvaros.

1. Pakalpojuma pasūtītājs: APP "Nacionālais pētniecības un inovāciju institūts".
2. Plānotais pakalpojuma īstenošanas periods: pakalpojumu plānots īstenot laika periodā no iepirkuma līguma noslēgšanas (ne vēlāk kā 2026. gada 1. oktobrī) līdz 2026. gada 30. novembrim (sīkāka detalizācija pieejama tehniskās specifikācijas sadaļā “Pakalpojuma organizatoriskais apraksts, formāts un sasniedzamie rezultāti”).
3. Plānotā pasākuma norises vieta: Rīga, Latvija, nodrošinot pasākuma īstenošanu hibrīdformātā, apvienojot klātienes un attālinātās (digitālās) aktivitātes.
4. Mērķauditorija: pakalpojums paredzēts BioPhoT platformas pētniecības un inovāciju projektu (PIP) komandu komercializācijas veicināšanai, iesaistot Latvijas un starptautiskās komercializācijas ekosistēmas dalībniekus, tostarp uzņēmumu pārstāvjus, potenciālos tehnoloģiju licenciātus, zinātņietilpīgu jaunuzņēmumu līdzdibinātājus, specifiskas industrijas  ekspertus, pieredzējušus uzņēmējdarbības attīstības ekspertus, investorus un citus komercializācijas partnerus atkarībā no PIP komercializācijas vajadzībām. 
5. Pakalpojuma mērķis: nodrošināt strukturētu komercializācijas atbalsta procesu BioPhoT platformas pētniecības un inovāciju projektu (PIP) komandām, veicinot sadarbību ar Latvijas un starptautiskās komercializācijas ekosistēmas dalībniekiem, lai sekmētu tehnoloģiju nonākšanu tirgū, zinātņietilpīgu jaunuzņēmumu izveidi, intelektuālā īpašuma komercializāciju un citus komercializācijas rezultātus.
6. Pakalpojuma organizatoriskais apraksts, formāts un sasniedzamie rezultāti:
	Pakalpojums īstenojams hibrīdā formātā, apvienojot attālinātas un klātienes aktivitātes. BioPhoT 2026. gada noslēguma konferences (29. oktobris, Rīga) projektu ekspozīcija ir viens no galvenajiem pakalpojuma īstenošanas elementiem, kura ietvaros tiek organizēta daļa no strukturēto individuālo sadarbības aktivitāšu starp BioPhoT platformas pētniecības un inovāciju projektu (PIP) komandām un komercializācijas partneriem. Tāpat daļa sadarbības aktivitātes tiek organizētas pirms un pēc konferences atbilstoši identificētajām PIP komandu komercializācijas vajadzībām.

Pakalpojuma īstenošana ietver vismaz šādus posmus:

	6.1. Sagatavošanās posms.
Pakalpojuma sniedzējam sagatavošanās posmā jānodrošina vismaz šādas aktivitātes:
· iepazīšanās ar BioPhoT platformas pētniecības un inovāciju projektu (PIP) portfeli un Pasūtītāja nodrošināto informāciju;
· PIP projektu prioritizācijas kritēriju izstrāde un piemērošana, ņemot vērā vismaz projekta tehnoloģisko un komercializācijas gatavību, identificējamo komercializācijas potenciālu, tirgus iespējas un nepieciešamo komercializācijas partnera veidu;
· PIP projektu prioritizēšana, balstoties uz Pasūtītāja nodrošināto informāciju un pieejamajiem projektu materiāliem, identificējot vismaz 22 prioritāros PIP projektus turpmākai padziļinātai komercializācijas vajadzību analīzei;
· prioritāro PIP projektu komercializācijas scenārija un atbilstošā komercializācijas partnera profila identificēšana, balstoties uz projekta attīstības stadiju, tehnoloģiju, jomas specifiku un komercializācijas vajadzībām;
· pārējo PIP projektu komercializācijas potenciāla sākotnēja izvērtēšana un īsa izvērtējuma sagatavošana vienas lapas formātā.
· strukturēta sadarbības procesa metodoloģijas un detalizēta pakalpojuma īstenošanas plāna precizēšana un saskaņošana ar Pasūtītāju.
Sagaidāmie rezultāti:
· sagatavota un ar Pasūtītāju saskaņota pakalpojuma īstenošanas pieeja;
· vismaz 22 prioritārajiem PIP projektiem definēts prioritārais komercializācijas scenārijs un tam atbilstošais partnera profils (Pasūtītājam ir tiesības ierosināt līdz 5 papildu prioritāros PIP projektus, pamatojoties uz Pasūtītāja iekšēju izvērtējumu);
· pārējiem PIP projektiem sagatavots īss komercializācijas potenciāla un iespējamā komercializācijas scenārija izvērtējums vienas lapas formātā;
· izstrādāta strukturēta sadarbības procesa metodoloģija.

	6.2. Komercializācijas partneru identificēšana un piesaiste
Pakalpojuma sniedzējam jānodrošina:
· potenciālo komercializācijas partneru atbilstības izvērtēšana atbilstoši konkrēto PIP projektu komercializācijas scenārijiem, partnera profilam un identificētajām komercializācijas vajadzībām;
· Nepieciešamības gadījumā individuāla saziņa ar prioritāro PIP projektu komandām, lai padziļināti izprastu to komercializācijas vajadzības un precizētu piemērotākā komercializācijas partnera profilu; potenciālo partneru uzrunāšana, dalības koordinēšana un strukturēto sadarbības aktivitāšu plānošana sadarbībā ar Pasūtītāju;
· komercializācijas partneru piesaistes progresa uzskaite un regulāra informācijas sniegšana Pasūtītājam.
Sagaidāmais rezultāts: identificēti un piesaistīti vismaz 45 komercializācijas partneri, kuru kompetence un darbības joma atbilst prioritāro PIP projektu komercializācijas vajadzībām (vismaz 50 % no piesaistītajiem komercializācijas partneriem pārstāv uzņēmumus, organizācijas un biedrības, kas ir reģistrētas ārvalstīs). 

	6.3. Strukturēta sadarbības procesa organizēšana
Pakalpojuma sniedzējam jānodrošina:
· vismaz 45 individuālu sadarbības sesiju plānošana, organizēšana un koordinēšana starp 22 prioritāro PIP projektu komandām un identificētajiem komercializācijas partneriem;
· vismaz 70 % no individuālajām sadarbības sesijām organizēšana laika periodā no 2026. gada 19. oktobra līdz 6. novembrim;
· BioPhoT 2026. gada noslēguma konferences laikā nodrošināt iespēju klātienē prezentēt un komunicēt konkrētus sadarbības un komercializācijas piemērus (use cases), kas izriet no īstenotā procesa;
· sadarbības aktivitāšu rezultātu dokumentēšana un uzskaite.
Sagaidāmie rezultāti:
· nodrošināts strukturēts sadarbības process starp 22 prioritāro PIP projektu komandām un komercializācijas partneriem;
· organizētas individuālās sadarbības aktivitātes atbilstoši tehniskajā specifikācijā noteiktajiem kvantitatīvajiem rādītājiem, t.i.: 
· organizētas vismaz 45 strukturētas individuālās sadarbības sesijas starp PIP projektu komandām un komercializācijas partneriem;
· vismaz 70 % no strukturētajām sadarbības sesijām organizētas laika periodā no 2026. gada 19. oktobra līdz 2026. gada 6. novembrim.
· BioPhoT 2026. gada noslēguma konferences ietvaros noorganizēts seminārs PIP projektu komandām un tehnoloģiju pārneses ekspertiem par BioPhoT projektu komercializācijas pieredzi, līdzšinējiem rezultātiem un atziņām, kā arī tehnoloģiju komercializācijas un pārneses praktiskajiem aspektiem kopumā.
Kvantitatīvo rādītāju izpilde tiek dokumentēta strukturētā sadarbības aktivitāšu uzskaitē, norādot vismaz PIP projektu, komercializācijas partneri, sesijas datumu, dalībniekus un iznākumu. 

	6.4. Pēcpasākuma atbalsts un sadarbību attīstība
Pakalpojuma sniedzējam jānodrošina:
· perspektīvāko sadarbību koordinēšana un attīstības atbalsts līdz 2026. gada 30. novembrim;
· administratīvā, ekspertu un juridiskā atbalsta nodrošināšana pēc nepieciešamības perspektīvo sadarbību realizēšanai;
· komercializācijas procesam nepieciešamo dokumentu sagatavju izstrāde (piemēram, nodomu protokoli, licences līgumu un citu sadarbības dokumentu veidnes) pēc nepieciešamības;
· pakalpojuma rezultātu monitorings un noslēguma ziņojuma sagatavošana, ietverot priekšlikumus BioPhoT programmas un pētniecības organizāciju komercializācijas pieejas pilnveidei, tostarp praktiskas rekomendācijas turpmākai tehnoloģiju komercializācijas veicināšanai.
Sagaidāmie rezultāti:
· nodrošināts pēcpasākuma atbalsts perspektīvāko sadarbību attīstībai - vismaz 10 PIP projektu komandām nodrošināta sadarbības turpināšana ar piesaistītajiem komercializācijas partneriem. Ja līdz pakalpojuma īstenošanas noslēgumam sadarbība vēl nav uzsākta, par sasniegtu rezultātu uzskatāms sagatavots un dokumentēts turpmākās sadarbības plāns, kas saskaņots starp PIP projektu komandu un komercializācijas partneri.
· pakalpojuma noslēguma ziņojuma sagatavošana, ietverot pakalpojuma īstenošanas rezultātu apkopojumu, identificētos secinājumus, sadarbības procesa izvērtējumu un priekšlikumus BioPhoT programmas dizaina pilnveidei tehnoloģiju komercializācijas veicināšanai.



7. Prasības pakalpojuma sniedzējam
7.1. Prasības pakalpojuma sniedzējam norādītas iepirkuma Nolikuma punktā 3.3. “Kvalifikācijas prasības”

7.2. Prasības iesniedzamajam piedāvājumam
Pretendentam kopā ar finanšu piedāvājumu jāiesniedz pakalpojuma īstenošanas saturiskais piedāvājums, kurā aprakstīta pretendenta pieeja tehniskajā specifikācijā noteikto prasību izpildei.
Saturiskajā piedāvājumā ietverama vismaz šāda informācija:
· pakalpojuma īstenošanas metodoloģija (t.sk. prioritāro PIP identificēšanas metodoloģijas apraksts);
· pieeja PIP projektu komercializācijas scenāriju identificēšanai;
· pieeja komercializācijas partneru identificēšanai un piesaistei;
· pieeja strukturēta sadarbības procesa organizēšanai;
· pieeja pēcpasākuma sadarbību attīstības atbalsta nodrošināšanai;
· plānotais pakalpojuma īstenošanas grafiks un galvenie posmi.

Pretendentu iesniegtie saturiskie piedāvājumi tiek vērtēti atbilstoši iepirkuma dokumentācijā noteiktajiem saimnieciski visizdevīgākā piedāvājuma vērtēšanas kritērijiem, tostarp vērtējot pakalpojuma īstenošanas metodoloģiju, komercializācijas partneru identificēšanas un piesaistes pieeju, strukturēta sadarbības procesa organizēšanas pieeju un citus noteiktos kvalitātes aspektus.

7.3. Citi nosacījumi
· Pirms BioPhoT projektu portfeļa vai citas nepubliskas informācijas nodošanas pakalpojuma sniedzējam, pakalpojuma sniedzējam jānodrošina konfidencialitātes saistību uzņemšanās. Ja šādas saistības nav ietvertas iepirkuma līgumā, pirms informācijas nodošanas starp Pasūtītāju un pakalpojuma sniedzēju tiek noslēgta atsevišķa konfidencialitātes vienošanās (NDA).

· Pakalpojuma īstenošanas laikā izveidotā un apkopotā informācija par identificētajiem komercializācijas partneriem, sadarbības rezultātiem un cita ar pakalpojuma izpildi saistītā dokumentācija pēc pakalpojuma noslēguma tiek nodota Pasūtītājam.

8. Finanšu piedāvājums

Pretendentam finanšu piedāvājums jāiesniedz par visu tehniskajā specifikācijā noteikto pakalpojuma apjomu, atsevišķi norādot cenu katram no šādiem pakalpojuma īstenošanas posmiem:

	Pakalpojuma posms
	Cena (EUR bez PVN)

	1.Sagatavošanās posms
	X EUR

	2. Komercializācijas partneru identificēšana un piesaiste
	X EUR


	3. Strukturēta sadarbības procesa organizēšana
	X EUR


	4. Pēcpasākuma atbalsts un sadarbību attīstība

	X EUR


	KOPĀ
	X EUR



Samaksa par pakalpojumu tiek veikta pa posmiem pēc attiecīgā posma nodevumu nodošanas un pieņemšanas - nodošanas akta abpusējas parakstīšanas.

Ja kādā no pakalpojuma posmiem netiek sasniegti tehniskajā specifikācijā noteiktie nodevumi vai kvantitatīvie rādītāji, Pasūtītājs ir tiesīgs samazināt samaksu par attiecīgo pakalpojuma posmu proporcionāli neizpildītajam apjomam vai piemērot citus iepirkuma līgumā paredzētos tiesiskās aizsardzības līdzekļus.

Pakalpojuma sniegšanai pieejamais maksimālais finansējums ir 41 999,99 EUR (bez PVN).
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PIETEIKUMS DALĪBAI ATKLĀTĀ KONKURSĀ


Pasūtītājs: APP Nacionālā pētniecības un inovāciju institūts
Id. Nr.: NIRI 2026/17 MI

Iepirkuma nosaukums: „BioPhoT platformas projektu komandu komercializācijas un sadarbības partneru piesaiste”

Iepazinušies ar iepirkuma PIL 9. panta kārtībā nolikumu, mēs, apakšā parakstījušies, piedāvājam sniegt pakalpojumu saskaņā ar iepirkuma nolikuma prasībām un piekrītot visiem iepirkuma noteikumiem.

Ja mūsu piedāvājums tiks akceptēts, mēs apņemamies sniegt pakalpojumu saskaņā ar Tehniskajās specifikācijās prasībām, kā arī izpildīt pārējos tehniskās specifikācijas un iepirkuma līguma nosacījumus saskaņā ar Tehnisko piedāvājumu un Finanšu piedāvājumu, kas ir daļa no mūsu piedāvājuma.

Ar šo mēs apstiprinām, ka mūsu piedāvājums ir spēkā līdz iepirkuma līguma noslēgšanai.

Ar šo mēs iesniedzam savu piedāvājumu, kas sastāv no Pretendentu atlases un kvalifikācijas (ja attiecināms) dokumentiem, kuri noteikti iepirkuma nolikumā, Tehniskā piedāvājuma un Finanšu piedāvājuma.


Statuss (mikro, mazais vai vidējais uzņēmums): 
(skat. OV L124, 20.5.2003.)[footnoteRef:2] [2:  Mikrouzņēmums ir uzņēmums, kurā strādā mazāk nekā 10 darbinieki un kura gada apgrozījums (ieņēmumi noteiktā laika posmā) vai bilance (pārskats par uzņēmuma aktīviem un pasīviem) nepārsniedz 2 miljonus euro;
Mazais uzņēmums ir uzņēmums, kurā nodarbinātas mazāk nekā 50 personas un kura gada apgrozījums un/vai gada bilance kopā nepārsniedz 10 miljonus euro;
   Vidējais uzņēmums ir uzņēmums, kas nav mazais uzņēmums, un kurā nodarbinātas mazāk nekā 250 personas un kura gada apgrozījums nepārsniedz 50 miljonus euro, un/vai, kura gada bilance kopā nepārsniedz 43 miljonus euro.] 




Pretendenta nosaukums: 	reģistrācijas nr.: 

Pilnvarotās personas vārds, uzvārds, amats:	

Pilnvarotās personas paraksts:	paraksts[footnoteRef:3] [3:  Piedāvājuma dokumenti tiek parakstīti ar drošu elektronisko parakstu vai Elektronisko iepirkumu sistēmas (EIS) piedāvāto elektronisko parakstu.] 
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PAKALPOJUMA ĪSTENOŠANAS SATURISKAIS PIEDĀVĀJUMS
(Tehniskais piedāvājums)


Iepirkuma nosaukums: „BioPhoT platformas projektu komandu komercializācijas un sadarbības partneru piesaiste”
Id. Nr.: NIRI 2026/17 MI


Saturisko piedāvājumu vēlams noformēt tabulas veidā nokopējot prasības no sadaļas “Tehniskās specifikācija”.
Ja pretendents vēlas, tas var papildināt tabulu ar papildu informāciju (veidojot jaunas ailes vai kolonnas).

Tabulas paraugs:

	Pozīcija 
(no Tehn. spec.)
	Apraksts/Prasība
(no Tehn. spec.)
	Piedāvājums

	
6. Pakalpojuma organizatoriskais apraksts, formāts un sasniedzamie rezultāti:
	
Pakalpojums īstenojams hibrīdā formātā, apvienojot attālinātas un klātienes aktivitātes. BioPhoT 2026. gada noslēguma konferences (29. oktobris, Rīga) projektu ekspozīcija ir viens no galvenajiem pakalpojuma īstenošanas elementiem, kura ietvaros tiek organizēta daļa no strukturēto individuālo sadarbības aktivitāšu starp BioPhoT platformas pētniecības un inovāciju projektu (PIP) komandām un komercializācijas partneriem. Tāpat daļa sadarbības aktivitātes tiek organizētas pirms un pēc konferences atbilstoši identificētajām PIP komandu komercializācijas vajadzībām.


	

	6.1. Sagatavoša-nās posms.
	Pakalpojuma sniedzējam sagatavošanās posmā jānodrošina vismaz šādas aktivitātes:
· iepazīšanās ar BioPhoT platformas pētniecības un inovāciju projektu (PIP) portfeli un Pasūtītāja nodrošināto informāciju;
· PIP projektu prioritizācijas kritēriju izstrāde un piemērošana, ņemot vērā vismaz projekta tehnoloģisko un komercializācijas gatavību, identificējamo komercializācijas potenciālu, tirgus iespējas un nepieciešamo komercializācijas partnera veidu;
· PIP projektu prioritizēšana, balstoties uz Pasūtītāja nodrošināto informāciju un pieejamajiem projektu materiāliem, identificējot vismaz 22 prioritāros PIP projektus turpmākai padziļinātai komercializācijas vajadzību analīzei;
· prioritāro PIP projektu komercializācijas scenārija un atbilstošā komercializācijas partnera profila identificēšana, balstoties uz projekta attīstības stadiju, tehnoloģiju, jomas specifiku un komercializācijas vajadzībām;
· pārējo PIP projektu komercializācijas potenciāla sākotnēja izvērtēšana un īsa izvērtējuma sagatavošana vienas lapas formātā.
· strukturēta sadarbības procesa metodoloģijas un detalizēta pakalpojuma īstenošanas plāna precizēšana un saskaņošana ar Pasūtītāju.

	

	
	
Sagaidāmie rezultāti:
· sagatavota un ar Pasūtītāju saskaņota pakalpojuma īstenošanas pieeja;
· vismaz 22 prioritārajiem PIP projektiem definēts prioritārais komercializācijas scenārijs un tam atbilstošais partnera profils (Pasūtītājam ir tiesības ierosināt līdz 5 papildu prioritāros PIP projektus, pamatojoties uz Pasūtītāja iekšēju izvērtējumu);
· pārējiem PIP projektiem sagatavots īss komercializācijas potenciāla un iespējamā komercializācijas scenārija izvērtējums vienas lapas formātā;
· izstrādāta strukturēta sadarbības procesa metodoloģija.

	

	
	
	

	
	
	

	
	
	





Ar šo mēs apstiprinām, ka esam iepazinušies ar konkursa nolikumu un tam pievienoto dokumentāciju, mūsu piedāvājums paredz tādu derīguma termiņu un nosacījumus, kādu prasa konkursa nolikums, mēs garantējam sniegto ziņu patiesīgumu un precizitāti.


Pilnvarotās personas paraksts:	paraksts[footnoteRef:4] [4:  Piedāvājuma dokumenti tiek parakstīti ar drošu elektronisko parakstu vai Elektronisko iepirkumu sistēmas (EIS) piedāvāto elektronisko parakstu.] 



Vārds, uzvārds un amats:


Pretendenta nosaukums:


[bookmark: _Toc38622427][bookmark: _Toc159621572][bookmark: _Toc180999846][bookmark: _Toc238582926]FORMA Nr. 3

FINANŠU PIEDĀVĀJUMS


Iepirkuma nosaukums: „BioPhoT platformas projektu komandu komercializācijas un sadarbības partneru piesaiste”
Id. Nr.: NIRI 2026/17 MI



Iesniedzam sekojošu piedāvājumu:

	Nr. p. k.
	[bookmark: _Toc289092140][bookmark: _Toc289171998]Pakalpojuma nosaukums
	Summa
EUR

	1.
	Sagatavošanās posms
	

	2.
	Komercializācijas partneru identificēšana un piesaiste
	

	3.
	Strukturēta sadarbības procesa organizēšana
	

	4.
	Pēcpasākuma atbalsts un sadarbību attīstība
	

	
	
	

	
	Kopējā pakalpojuma cena bez PVN
	

	
	PVN piemērojamā proporcija
	

	
	Kopējā pakalpojuma cena ar PVN piemērojamo proporciju
	





Ar šo mēs apstiprinām, ka esam iepazinušies ar konkursa nolikumu un tam pievienoto dokumentāciju, mūsu piedāvājums paredz tādu derīguma termiņu un nosacījumus, kādu prasa konkursa nolikums, mēs garantējam sniegto ziņu patiesīgumu un precizitāti. 



Pilnvarotās personas paraksts:	paraksts[footnoteRef:5] [5:  Piedāvājuma dokumenti tiek parakstīti ar drošu elektronisko parakstu vai Elektronisko iepirkumu sistēmas (EIS) piedāvāto elektronisko parakstu.] 



Vārds, uzvārds un amats:


Pretendenta nosaukums:



[bookmark: _Toc313875870][bookmark: _Toc490519870][bookmark: _Toc38622429][bookmark: _Toc159621573][bookmark: _Toc180999847][bookmark: _Toc238582927]FORMA Nr. 4

Informācija par personām uz kuru iespējām pretendents balstās un apakšuzņēmējiem: (ja attiecināms)


	Nosaukums
	Statuss piedāvājumā
	Adrese, telefons, kontaktpersona
	Īss apraksts kā partneris piedalīsies līguma izpildē
	Partnerim nododamā iepirkuma līguma daļa

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	




Pretendentam obligāti jānorāda visus tos apakšuzņēmējus, kuru sniedzamo pakalpojumu vērtība ir vismaz 10 000 eiro, un katram šādam apakšuzņēmējam izpildei nododamo iepirkuma līguma daļu.


Papildus jānorāda, vai sarakstā iekļautās personas ir klasificējamas kā mazie vai vidējie uzņēmumi!


Pilnvarotās personas paraksts:	paraksts[footnoteRef:6] [6:  Piedāvājuma dokumenti tiek parakstīti ar drošu elektronisko parakstu vai Elektronisko iepirkumu sistēmas (EIS) piedāvāto elektronisko parakstu.] 
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