Pretendentu kvalifikācijas prasības un iesniedzamie dokumenti atklātam konkursam 
“Kokskaidu granulu iegāde Ventspils novada pašvaldības vajadzībām”
Apspriedes identifikācijas Nr. VND 2026/37/AP

	Prasības pretendentiem
	Iesniedzamie dokumenti (ja attiecināms)

	1. Pretendents ir piegādātājs, kurš ir iesniedzis piedāvājumu. Piegādātājs var būt fiziskā vai juridiskā persona vai pasūtītājs, šādu personu apvienība jebkurā to kombinācijā, kas attiecīgi piedāvā tirgū sniegt pakalpojumus.

	Pieteikums dalībai atklātā konkursā.
Ja piedāvājumu iesniedz piegādātāju apvienība, atlases dokumenti jāiesniedz par katru apvienības dalībnieku. Piedāvājumam pievieno visu apvienības dalībnieku parakstītu vienošanos par kopīga piedāvājuma iesniegšanu.
Vienošanās dokumentā jānorāda katra apvienības dalībnieka līguma daļa, atbildības sadalījums starp apvienības dalībniekiem, tiesības un pienākumi iesniedzot piedāvājumu, kā arī attiecībā uz iespējamo līguma slēgšanu.

	3. Uz Pretendentu nav attiecināmi Publisko iepirkumu likuma 42.panta otrajā daļā noteiktie izslēgšanas gadījumi.
	Komisija pretendentu izslēgšanas gadījumus pārbauda Publisko iepirkumu likuma 42.pantā noteiktajā kārtībā un rīkojas atbilstoši likumā paredzētajiem risinājumiem.

	4. Uz pretendentu nav attiecināmi Starptautisko un Latvijas Republikas nacionālo sankciju 11.1 pantā (Sankciju piemērošana publisko iepirkumu un publiskās un privātās partnerības jomā)[footnoteRef:1] noteiktie izslēgšanas gadījumi. [1:  https://likumi.lv/ta/id/280278-starptautisko-un-latvijas-republikas-nacionalo-sankciju-likums ] 


	Komisijai ir tiesības izslēgt Pretendentu, no turpmākas dalības iepirkuma procedūrā, kā arī neizskatīt Pretendenta piedāvājumu, ja attiecībā uz Pretendentu tiek konstatēti Starptautisko un Latvijas Republikas nacionālo sankciju likuma 11.1 panta pirmajā daļā noteiktie izslēgšanas gadījumi.

	5. Pretendents vismaz vienā gadā iepriekšējo trīs gadu periodā, ir veicis kokskaidu granulu realizāciju vismaz 300 tonnu apjomā.
	Jāpievieno informācija par iepriekšējo pieredzi. 





